Jean-Maurice BITOUN
93, avenue Jean Mermoz DEVELOPPEUR WEB ET MOBILE

66000 PERPIGNAN Excellentes qualités relationnelles, sens de la communication.

Port : 06 51 54 00 90

Mail: jmbitoun@orange.fr Savoir prendre des initiatives, responsabilité et loyauté.

Une constante: la satisfaction du client,
le sens de I'accueil et du service.

P Savoir fédérer et animer un projet auprés mes équipes.

» Parfaite maitrise des outils numériques.

» Technigues de merchandising.

» Maitrise des techniques de management et d'encadrement d’
équipes.

P Aptitude a la gestion d'un centre de profit et parfaite maitrise des
outils de gestion.

P Développement web et applications mobiles.

» Bonne connaissance de la réglementation commerciale.

PARCOURS PROFESSIONNEL

2010 - 2015: Adjoint de direction

POINT ENERGY Entreprise spécialisée dans I'énergie autonome et renouvelable (8pers).
- Toutes les taches de gestion administratives, commerciales et sociales de I'entreprise.

- En charge de la mise en place et du développement des ventes internet (Création boutique Web,
référencement, webmarketing...).

2007- 2010: Directeur de magasin (Cadre)
EUROCASH /PLANET CASH Narbonne; enseigne d'achat-vente de produits d'occasions.

- Gestion du magasin (responsables des achats et ventes, SAV, gestion des stocks...).
- Management d'une équipe de 10 personnes.

- Accompagnement de collaborateurs dans leurs démarches personnelles et professionnelles
(recrutement, suivi, formation, évaluation, gestion des conflits...).

- Gestion de I'évolution du chiffre d'affaires et réalisations d'objectifs commerciaux.

2006 - 2007: Chef de rayon informatique

EUROCASH Fenouillet; enseigne d'achat-vente de produits d'occasions.

- Achats et ventes des articles informatiques neufs et occasions.
- Evaluation et remise en état du hardware et software.

- En charge de l'intranet.

Jusqu'en 2006: Chef d'entreprise - Dirigeant-Associé

Prét a Porter - Restauration — Informatique — Communication

- Faire vivre et prospérer mes entreprises au travers de toutes mes compétences commerciales et
techniques associées a une constante rigueur de gestion.



FORMATION INITIALE ET PROFESSIONNELLE

Formation commerciale :

Technicien Supérieur des Forces de Ventes - Cycle supérieur de I'Institut des Forces de Vente a I' IPC de
Toulouse.

Formation Gestion :

Certificats préparatoires aux études comptables et financiéres (Université Paul Sabatier de Toulouse).

Baccalauréat G2.
Certificat de comptabilité 3eme degrés (CCI de Toulouse).

Formation informatique :

Excel — Word — Filemaker Pro — Access — Spécifique comptabilité et gestion commerciale Ciel, Sage, EBP....
Environnements Windows, Mac Os, Linux ...

Développement Web et applications mobiles: HTLM / CSS / JS / PHP / JQUERY / MySQL / BOOSTRAP /
NODE JS / AJAX /IONIC / LARAVEL /




